BAC PRO METIERS R oe
Les 3 sections (Métiers du Commerce et de la Vente

DU COM M ERCE option A/ option B et Accueil) sont regroupées en
seconde dans le but de montrer l'interdépendance

entre ces métiers.

6 compétences « communes » a ces 3 diplémes ont
VE NTE OPTION A été identifiées :

»  Prendre contact
»  Recherche et exploiter Vinformation
» lIdentifier les besoins
> Identifier le client et repérer ses caractéristiques
>  Proposer une solution adaptée au parcours client
»  Assurer le suivi de la relation-client
Contenus pédagogiques
L Frangais/ Histoire Géographie/ Mathématiques/
() Anglais/ Espagnol/ Arts appliqués/ Prévention Santé
Environnement/ Education Physique et Sportive/
Z Economie Droit/ Animation et gestion de l'espace
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L E Participer a I'approvisionnement
z Vendre, conseiller er fidéliser .
O > i Postes visés
— Participer a I'animation de la surface de vente
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< Q Assurer la gestion commerciale attachée a sa Conseiller de vente
2 wl fonction Employé de commerce
— Assistant de vente
< < Vendeur spécialisé
< QA
W) Vendeur conseiller
L) . »
l.l.l Poursuite d’études Adjoint ou responsable de petites structures
—d commerciales

BTS Management Commercial Opérationnel

BTS Négociation et Digitalisation de la relation
Client

Autres formations BAC + 2

Lycee des metiers
(Admissibles : 36- CAP - 2nde \ A)J DE COUASNON

Stages : 22 semaines réparties sur les 3 ans
Procédure d’admission :
sur rendez-vous (originaux des bulletins scolaires

\et entretien) J

OPTION A

37 rue de Moronval 28100 DREUX
0237422993
secretariat.decouasnon@gmail.com
WWWw.couashon.com




